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GÉNÉTIQUE

Le Rapport GenOvis commerciaux : 

	 un outil de gestion indispensable
Amélie St-Pierre, TSA, Soutien aux utilisateurs et développement de GenOvis, cepoq

Le CEPOQ a développé un outil interactif pour suivre les données de performance d’un troupeau commer-
cial à partir des données saisies dans le programme GenOvis. En effet, les producteurs commerciaux peu-

vent maintenant suivre facilement l’évolution de différents paramètres clés sur leur entreprise en consultant 
plus de 35 graphiques et tableaux. Ce rapport est un nouvel outil de gestion indispensable autant pour les 
producteurs commerciaux que leurs conseillers.

Le tableau de bord
Le tableau de bord offre une vue 
générale des performances et 
affiche une foule de données perti-
nentes pour le suivi de l’entreprise. 
Vous y trouverez l’inventaire du 
troupeau par catégorie d’âge, un 
aperçu des données de perfor-
mance par groupe d’agneaux, une 
liste de brebis à réformer basée sur 
l’intervalle d’agnelage trop long et 
les classifications à l’abattoir des 
agneaux.

Les données de performance 

manquantes sont facilement 
identifiables pour vous rappeler 
de déclarer l’information dans le 
programme GenOvis. Le rapport 
interactif possède également plu-
sieurs liens rapides vers d’autres 
pages du rapport pour accéder à 
davantage d’information. De plus, 
des indicateurs numériques, situés 
dans les grosses boîtes colorées, 
permettent de comparer les don-
nées de performance des groupes 
d’agneaux avec la moyenne des 12 
derniers mois de l’entreprise. 

La comparaison entre les trou-
peaux (benchmark : inférieur 25 % 
et supérieur 25 %)
Une grande force du Rapport 
GenOvis commerciaux est le 
benchmark. Vous pouvez ainsi 
comparer les performances d’un 
troupeau avec un groupe de 
référence sur plusieurs carac-
tères d’intérêt pour voir comment 
l’entreprise se positionne par rap-
port au supérieur 25 % et à l’inféri- 
eur 25 % du groupe de référence. Le 
benchmark est un outil indispen- 
sable aux producteurs qui souhai- 
tent être plus performants.
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Les données de référence per-
mettent à un producteur de se 
positionner par rapport aux entre-
prises commerciales les plus per-
formantes et les moins perfor-
mantes. Une ligne pointillée verte 
représente le supérieur 25 % et une 
ligne pointillée rouge représente 
l’inférieur 25 % du groupe.

Pour les données de classifica-
tion à l’abattoir, les lignes en petits 
pointillés pâles roses et bleues 
représentent l’inférieur 25 % chez 
les femelles et les mâles respec-
tivement alors que les lignes 
ayant des pointillés plus allongés 
et étant plus foncés, illustrent le 
supérieur 25 %.

Au niveau de l’inventaire des 
brebis et des béliers, la répartition 
des âges moyens du groupe de 
référence est présentée à la droite 
de la répartition de l’âge des brebis 
et des béliers de votre troupeau. 
Ainsi, vous pouvez voir rapidement 
l’âge moyen de votre troupeau et 
prévoir efficacement votre rem-
placement.

Des groupes de référence 
robustes
Les valeurs de référence ont été  
calculées à partir d’entreprises 
sélectionnées présentes dans la 
base de données du programme 
GenOvis. Le groupe de référence 
est composé d’une dizaine 
d’entreprises commerciales du 
Québec ayant un croisement pro-
lifique à base de Romanov ou 
d’Arcott Rideau ou encore des 
femelles Arcott Rideau pur-sang. 
Le groupe est complété avec 5 
entreprises commerciales de 
l’Alberta et de l’Ontario à base 
de croisements prolifiques ou 
de Dorset. Toutes les entreprises 
sélectionnées dans le groupe de 
référence entrent des données de 

qualité depuis plus de 10 ans dans 
le programme GenOvis. Le groupe 
de référence est fixe dans le temps 
pour éviter les fluctuations des 
données de référence avec l’ajout 
de nouveaux troupeaux. 

La précision des données de 
référence est directement en lien 
avec la qualité des données saisies 
dans le programme GenOvis. 
Par exemple, le pourcentage de 
bouteille à 0 % pour le groupe de 
tête peut être relié à une mauvaise 
déclaration des agneaux élevés à 
la bouteille ou, encore, à l’adoption 
des agneaux surnuméraires par 

des brebis nourrices, une pra-
tique populaire dans les pro- 
vinces de l’ouest. Ainsi, des don-
nées de qualité sont nécessaires 
à l’obtention de références pré-
cises. Avec l’ajout de producteurs 
commerciaux dans le programme 
GenOvis et une meilleure saisie 
des données, les références seront 
de plus en plus robustes.

Les performances et leurs 
possibilités
En plus de donner une vue 
d’ensemble des différentes per-
formances du troupeau, le Rapport 
GenOvis commerciaux met en 
relation différents paramètres. 
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C’est un outil précieux pour le con-
seiller qui appuie le producteur 
dans l’interprétation de ses don-
nées.

Par exemple, une hausse de la pro-
lificité pour un groupe d’agnelage 
s’est-elle répercutée par une hausse 
de la mortalité, une hausse des 
bouteilles et une baisse du GMQ? 
Est-ce que le producteur s’est bien 
adapté à ce changement dans son 
troupeau? 

Ce rapport permet également de 
lier l’économique à la technique. 
Par exemple, l’augmentation du 
coût des intrants obligent les pro-
ducteurs à faire certains choix au 
niveau de l’alimentation. Quels 
en sont les impacts sur les perfor-
mances de leurs agneaux et restent- 
ils alignés avec leurs objectifs de 
production?

Le tableau de bord permet de 
voir l’évolution des différents 
paramètres les uns par rapport 
aux autres alors que la section 
Performances permet d’aller plus 
en détail tout en ajoutant des don-
nées de benchmark aux différen-
tes données techniques. 

Rapport interactif
Les graphiques interactifs vous 
permettent également de vous 
déplacer dans le temps pour 
voir l’évolution des différents 
paramètres techniques au fil des 
années en lien avec le développe-
ment de l’entreprise. Est-ce la ten-
dance qui se dessine est une con-

stance du paramètre, une hausse ou 
une baisse? Que visait l’entreprise? 
Le producteur commercial et son 
conseiller devront se référer aux 
objectifs de l’entreprise pour bien 
interpréter toutes ces données.

Le Rapport GenOvis commerciaux 
est un outil indispensable pour 
interpréter l’évolution des données 
techniques d’une entreprise.

Intéressé à en apprendre davan-
tage sur tout ce qu’offre le Rapport 
GenOvis commerciaux? Suivez nos 
articles dans les prochaines édi-

tions de l’Ovin Québec ou con-
tactez le service à la clientèle du 
programme GenOvis (genovis@
cepoq.com ou 418-856-1200, 
poste 224).

Visiter la section Services/Rapports 
interactifs sur le site web genovis.
ca pour accéder à notre série de 
mini-capsules vidéo sur le Rapport 
GenOvis commerciaux et ses pos-
sibilités ainsi qu’aux présentations 
offertes dans le cadre de la forma-
tion sur l’interprétation du Rapport 
pour les conseillers ovins. �

Ce projet a été réalisé grâce à une aide financière du Programme 
de développement sectoriel, en vertu du Partenariat canadien 
pour l’agriculture, entente conclue entre les gouvernements du 
Canada et du Québec. 


