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L’EQUIPE DE TRAVAIL

Du CEPOQ:

e Cathy Thériault-Landry, tpa. - Soutien aux utilisateurs et développement
de GenOvis (Québec)

e Ameélie St-Pierre, tsa. - Soutien aux utilisateurs et développement de
GenOvis (hors Québec)

e Alexandra Carrier, M. Sc. - Etudiante au doctorat en génomique, chargée
de projet analyse & valorisation de données

e Frédéric Fortin, agr., M. Sc. - Généticien

e Marie-Josée Cimon, agr. - Coordonnatrice en transfert des connaissances

Du Centre multi-conseils agricoles (CMCA) :
e Claudia Labrecque, agr. - Conseillere en gestion agricole
e Christine Morin, dta. - Technicienne agricole

LES OBJECTIFS & FAITS SAILLANTS DU PROJET

Ce projet visait a mettre sur pied une formation de haut niveau comprenant
un volet de présentation théorique de |'outil ainsi que des études de cas sous
la forme d'ateliers pour les intervenants afin de les soutenir davantage dans
le suivi des troupeaux ovins. En complément a la formation, I'équipe s'est
affairée également a produire une dizaine de capsules vidéo explicatives et
d'accompagnement pour mieux comprendre les différents onglets du
Rapport GenOvis commerciaux. Enfin, une capsule témoignage d'une
productrice commerciale et participante au programme GenOvis a été
réalisée et présentée en primeur dans le cadre de I'événement.

Ce fut 2 demi-journées trés complétes pour les intervenants participants et
producteurs invités. Les conférences présentaient a la fois le Rapport
GenQvis commerciaux et la mécanique des valeurs de référence et de calcul
derriere I'outil. La participation d’'une conseillére aguerrie du CMCA a permis
d'apporter une plus-value a la formation par sa présentation sur
I'interprétation d'un Rapport d'une ferme exemple et ses recommandations.
Les ateliers pratiques furent également fort appréciés selon le sondage.
L'activité, en visioconférence, permettait de créer des salles de travail en
petits groupes avec les participants qui ont travaillé de concert a I'analyse
d’'un cas type d’entreprise ovine. Ce fut une belle expérience de réseautage
pour les intervenants qui assurera la bonification de I'offre de service auprés
de leur clientele. Les capsules vidéos explicatives des différentes sections du
Rapport ainsi que la FAQ (questions les plus fréquemment posées) produits
seront d'excellents appuis pour les intervenants dans l'utilisation du Rapport.

CENTRE D'EXPERTISE EN PRODUCITON OVINE
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LE CALENDRIER DE REALISATION

La formation avancée sur le Rapport GenOvis commerciaux s'est tenue en 2 demi-journées et sous la forme
d'une visioconférence. Une premiére partie théorique a eu lieu le 12 janvier et une partie avec des ateliers a eu
lieu le 13 janvier. Au départ, la formation devait étre offerte en présentiel dans 2 régions a I'Est et a I'Ouest de la
province. Toutefois, étant donné le peu d’'inscriptions pour les journées fixées le 9 novembre a Drummondville et
le 17 novembre a Rimouski, 'équipe de projet a di prendre la décision d’annuler I'activité pour ces dates et de se
repositionner sur une reprise plus tard. La forte offre de formation et d'activités a I'automne 2023 a joué en notre
défaveur. Entre temps, il a été décidé par I'équipe de transmettre un sondage aux intervenants afin de connaitre
leur intérét pour la formation, la forme de diffusion a privilégier, ainsi que le meilleur moment pour leur offrir. La
responsable du MAPAQ avec qui nous avons eu une rencontre téléphonique a ce sujet a d'ailleurs appuyé
I'équipe dans cette décision et a collaboré a diffuser le sondage par le biais de sa liste de diffusion, ce qui aura
permis de rejoindre davantage de conseillers. Pour ce qui est de la capsule témoignage d'éleveur et des
capsules explicatives du Rapport GenOvis, celles-ci ont toutes été réalisées et diffusées comme convenu dans le
cadre du projet.

LA FORMATION ET SON MATERIEL

La formation a accueilli un total de 30 participants, intervenants et producteurs, aux demi-journées du 12 et 13
janvier. La premiére demi-journée proposait un volet théorique ou les participants en apprenaient davantage sur
les données de référence (benchmark), sur plusieurs caractéeres d'intérét du Rapport ainsi que sur les détails de
calcul derriere les données présentées. La deuxiéme demi-journée offrait, pour sa part, un volet pratique
permettant de faire I'analyse et I'interprétation des données d'un Rapport de troupeau réel et d'explorer ses
différents onglets pour se familiariser avec I'outil.

Yy
PROGRAMMATION COMPLETE ‘&

Voici en détail les conférences qui ont été offertes lors de la formation:

* Présentation générale du Rapport GenOvis commerciaux / Par Alexandra Carrier, MSc., avec la
collaboration de Cathy Thériault Landry, tpa. & Amélie St-Pierre, tsa. CEPOQ

Document de conférence PDF @

Présentation enregistrée -

L3

* Explication des valeurs de référence : la mécanique de calcul des valeurs / Par Frédéric Fortin,
généticien, agr., M.Sc. CEPOQ
Document de conférence PDF @

Présentation enregistrée “¢-

—

e Interprétation d'un Rapport Genovis commerciaux / Par Claudia Labrecque, agr., avec la
collaboration de Christine Morin, dta. CMCA

Document de conférence PDF @
Présentation enregistrée  ¢—

—

CENTRE D'EXPERTISE EN PRODUCITON OVINE


https://cepoq.com/wp-content/uploads/2022/12/Programme-Formation-Rapport-GenOvis_Janvier-2023-final-1.pdf
https://cepoq.com/wp-content/uploads/2022/12/Programme-Formation-Rapport-GenOvis_Janvier-2023-final-1.pdf
https://www.youtube.com/watch?v=gNEEVYRdciI
https://cepoq.com/wp-content/uploads/2023/01/Presentation-generale-du-Rapport-GenOvis-commerciaux.pdf
https://www.youtube.com/watch?v=lDuvyB7VDKc
https://cepoq.com/wp-content/uploads/2023/01/Explication-des-valeurs-de-references_la-mecanique-de-calcul-des-valeurs.pdf
https://www.youtube.com/watch?v=jmY2HMKrb6w
https://cepoq.com/wp-content/uploads/2023/01/Interpretation-dun-Rapport-GenOvis-commerciaux_CMCA.pdf
https://www.youtube.com/watch?v=gNEEVYRdciI
https://www.youtube.com/watch?v=jmY2HMKrb6w
https://cepoq.com/wp-content/uploads/2023/01/Presentation-generale-du-Rapport-GenOvis-commerciaux.pdf
https://www.youtube.com/watch?v=lDuvyB7VDKc
https://www.youtube.com/watch?v=gNEEVYRdciI
https://cepoq.com/wp-content/uploads/2023/01/Explication-des-valeurs-de-references_la-mecanique-de-calcul-des-valeurs.pdf
https://cepoq.com/wp-content/uploads/2023/01/Interpretation-dun-Rapport-GenOvis-commerciaux_CMCA.pdf

Février 2023 page 4

LES RESULTATS SIGNIFICATIFS POUR LE SECTEUR

Les formations avancées ou spécialisées pour les intervenants comme celle réalisée sur le Rapport GenOvis
commerciaux représentent des apports importants en formation continue pour les conseillers du secteur. Avec
cette formation, ils sauront maitriser ce nouvel outil et l'utiliser en toute confiance aupres de leur clientéle et
ainsi bonifier I'offre de service pour le secteur ovin. Egalement, l'activité a permis d'offrir une bonne occasion
pour le réseautage entre les différents intervenants de premiere ligne et de 2e ligne présents.

Les conseillers ovins de premiere ligne seront mieux outillés pour faire un suivi technico-économique aupres des
entreprises. Le nouveau rapport adapté aux fermes commerciales permettra par exemple de suivre les groupes
de naissance et croissance au fur et a mesure et de réagir rapidement, permettant ainsi de prendre les
orientations nécessaires avec le producteur et ainsi obtenir de meilleures performances au sein du troupeau.

Age des brebis actives en inventaire
Moyenne de 5.57 ans
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LES INDICATEURS DE RESULTATS DU PROJET

D'abord, le bon taux de participation aux demi-journées en

visioconférence est un premier indicateur de sa réussite. En effet,

bien que le nombre d’'intervenants soit peu nombreux au Québec, la

formation aura permis de rassembler 15 d’entre eux, pour qui la

production ovine leur tient a cceur et qui travaillent le plus souvent 929
directement auprés des producteurs. La formation a également

accueilli 15 producteurs qui ont un fort intérét pour 'outil et son

utilisation au sein de leur élevage. Enfin, les résultats du sondage

témoignent de la réussite de l'activité avec une mention de 4.7

étoiles sur 5 pour le niveau de I'expérience globale de la formation @ 92 % des personnes ont répondu
avec I'équipe du CEPOQ. « High a la question question 1

CENTRE D'EXPERTISE EN PRODUCITON OVINE
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UN SONDAGE DE SATISFACTION DES PARTICIPANTS

Apres les 2 demi-journées de formation, un 1.Comment qualifieriez-vous votre expérience
sondage de satisfaction a été déposé dans TR 4 globale Zoom avec l'équipe du CEPOQ?
la section clavardage ainsi que transmis a

2.Quel est votre niveau de satisfaction de la

tous les participants par courriel suivant Ia .09 capsule témoignage de la Ferme CMC Meunier?

formation. Nous comptons un taux de 40 %
de répondants au sondage (12) et les
résultats sont fort positifs laissant suggérer
une tres bonne appréciation de la

3.Quel est votre niveau de satisfaction de la
2}.2!2 présentation du Rapport GenQvis
commerciaux?

formation. Voici, pour chague question, les ,‘.27 4.Quel est votre niveau de satisfaction de la
évaluations moyennes avec un pointage sur présentation sur les valeurs de référence et la
cing. mécanique du calcul?

2 5.Quel est votre niveau de satisfaction de la
%.6 3 . . .
présentation sur l'interprétation d'un Rapport
GenOQvis commerciaux avec notre conférenciere
84% ,‘,73 invitée Claudia Labrecque?

6.Quel est votre niveau de satisfaction de I'atelier
d'analyse de cas-types en équipe et avec vos
animateurs?

@® 84 % des personnes ont répondu
« High a la question question 6

En tant que future productrice commerciale, j'étais convaincue de
l'utilité d'employer GenQOvis pour aider mes hybrideurs a améliorer leur
sélection. Grace a cette formation, j'en comprends maintenant l'utilité

pour nous afin de pouvoir prendre de meilleures décisions et d'évaluer
nos bons et moins bons coups/codts. Merci!

ACCREDITATION PAR L'ORDRE DES AGRONOMES DU QUEBEC

Une demande d’admissibilité pour la formation auprés de I'Ordre des agronomes du Québec a été réalisée (22
novembre 2022) en prévision des deux demi-journées du 12-13 janvier. Toutefois, nous avons seulement eu la
confirmation a la suite de I'évenement soit en date du 31 février 2023. Puisque 'acceptation a été recue plus tard,
nous n‘avons pu en informer les agronomes participants le jour méme de l'activité. Ainsi, un courriel leur sera
transmis leur confirmant I'admissibilité a 'OAQ et incluant un document d'attestation de leur participation.

2 H 15 ONT ETE ACCREDITEES POUR LE 12 JANVIER ET 3 H 00 POUR LE 13 JANVIER, POUR UN TOTAL DE 5 H 15 ACCREDITEES.

CENTRE D'EXPERTISE EN PRODUCITON OVINE
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LA LISTE DES PARTICIPANTS A LA FORMATION

La participation fut trés bonne avec autant de producteurs (15) que
d'intervenants (15) présents aux demi-journées.

..... j.NEthE|IEPI'DIJ|x-Agl'IEEIJxDEhG't'Bt_PFDdIJ-EtEUF-'
2 | ClaudiaPoulin Ferme Charmaxinc Producteur
3 | Cathy Michaud SEMRPO Intervenant
4 | PazcaleMaheu Bergerie Innowvin inc Producteur
5 | Christine Miron MAPAL Intervenant
G Mikolay Stoyanow | Conseiller prive Intervenant
7 | Aurelie Turcotte Ferme AGAT Producteur
& | Amelie Blanchard Services-conseils production ovine Intervenant
9 | Kelly Roy Ferme Epiph anoise Producteur
10 | Marie-Eve Lepine Centre deSenices du Littoral senc Intervenant
|11 | Gilles Lavoie | MAPAQ Intervenant
12 | Marie-Ange Thermrien MAPAQ Estrie Intervenant
13 | Stéphanie Landry MaPad Intervenant
14 | Jade Pinel CEPOQ Intervenant
| 15 | Marie-Claude Litalien | CEPOQ. Intervenant
16 | lane Underhill Wool Advocates Intervenant
17 | Simon Lebel Ferme Griswold inc Producteur
18 | Francis-Etienne Richer Ferme Péches Moutons SENC Producteur
1% | JacquesDesjardins I MAFAL | Intervenant
| 20 | GermainBlouin ' MAPAD Intervenant
21 | JacquesKirouac Ferme Le Trécarre Producteur
22 | Eliane Girard Bergerie 5t-Antoine Producteur
23 | Ericla moniagne Bergerie des Appalaches Producteur
|24 JacquelinOuellet ' Ferme Producteur
25 | Sylvain Blanchette Ferme Owimax senc Producteur
26 | leanneGosselin Gestion Rechelininc Intervenant
27 | FredericLeonard Bergerie Richelieu Producteur
28 | FrancineJacquelin Quellet ' Ferme JacquelinDuellet | Producteur
29 | Roberto Parent CFPMM Intervenant
30 | Leda Villeneuve Ferme Vigo Producteur

Nikolay Stoyanov

CENTRE D'EXPERTISE EN PRODUCITON OVINE
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LA VISIBILITE DONNEE AU PROJET ET A SES RESULTATS

La diffusion des outils et la promotion de I'événement ont passé par le biais des réseaux de contacts et de
diffusion suivants : Sites Internet du CEPOQ, Infolettre du CEPOQ, listes de courriels d’'intervenants du milieu,
réseau Vetovin-caprin, page Facebook, chaine YouTube du CEPOQ et autres médias des partenaires de I'industrie
(SEMRPQ, LEOQ), partenaires du MAPAQ, Agri-Réseau et revue Ovin-Québec.

Voici quelques exemples de ces parutions :

G sk
I INFOLETTRE - ANNONCE DE L'EVENEMENT

L'infolettre du CEPOQ permet de rejoindre 727 abonnées, ce qui procure une tres belle visibilité aux formations
offertes par le Centre. Il y d'abord eu la diffusion de 2 infolettres pour annoncer I'événement. Diffusées le 9

décembre 2022 et un rappel le 6 janvier 2023.

;e
I INFOLETTRE - RETOUR SUR LA FORMATION *

Diffusion d'une infolettre suivant la formation dans laquelle se retrouve les enregistrements des 3 conférences,
leur présentation PDF ainsi que les liens permettant d’accéder au témoignage d'éleveur et aux capsules vidéo

explicatives du Rapport.

- o
I ANNONCGE PUBLICITAIRE SUR LE SITE AGRI-RESEAU I ANNONGCE PUBLICITAIRE SUR LA PAGE FACEBOOK “
Diffusion d'une publicité payante dans Diffusion de I'évenement et publicité
I'infolettre d'Agri-Réseau le 21 décembre 2022. payante sur la page Facebook du CEPOQ.

Parmi les réalisations qui demeurent disponibles en lien avec la formation, notons :

56 V€S o Vidéo promotionnelle du Rapport GenOvis commerciaux o

160"“es e Capsules d'interprétation des éléments du Rapport GenOvis commerciaux o

e Capsule vidéo témoignage d'une productrice-utilisatrice du Rapport GenOvis commerciaux o

60 vues

e Questions les plus fréquentes sur le Rapport GenOvis commerciaux (= %

Aussi, les enregistrements des conférences sont disponibles gratuitement sur la chaine YouTube du CEPOQ et sur
le site de GenOvis. A ce jour, 7 personnes (intervenants et producteurs) ont d'ailleurs demandé & pouvoir obtenir
les liens pour visionner les conférences.

Une section dédiée sur le site web de GenOvis.ca a été créée et dans laquelle y est déposé tout le matériel de la
formation, soit les documents de conférences, les enregistrements des conférences, les capsules vidéo, la FAQ

ainsi que toutes les informations pertinentes en lien ce projet. U
http: D

Au cours de l'activité de formation, il a été mentionné en introduction la provenance de l'aide financiere soit « Ce
projet est réalisé grace a une aide financiere du Programme d'appui au développement et au transfert de
connaissances et de 'expertise des conseillers (volet 3), en vertu du Partenariat canadien pour l'agriculture,
entente conclue entre les gouvernements du Canada et du Québec » et une diapositive relative a la mention de
financement était également présentée (voir PDF de la formation). De plus, les capsules et documents produits
pour publiciser 'événement contenaient le logo du PCA, comme recommandeé.

CENTRE D'EXPERTISE EN PRODUCITON OVINE


https://mailchi.mp/2b65292d9f31/formation-sur-le-rapport-genovis-commerciaux
https://www.youtube.com/watch?v=z2hQ0nlRvMA&t=3s
https://genovis.ca/rapportgenoviscommerciaux/
https://www.youtube.com/watch?v=BPm15tRjcX0&t=1s
https://genovis.ca/rapportgenoviscommerciaux/
https://mailchi.mp/4099ac70a70a/vous-avez-manqu-la-formation-rapport-genovis-commerciaux
https://mailchi.mp/4099ac70a70a/vous-avez-manqu-la-formation-rapport-genovis-commerciaux
https://www.agrireseau.net/ovins/calendrier/110048?utm_source=industrie_ovine2022-12-21&utm_medium=courriel&utm_campaign=ABO
https://www.agrireseau.net/ovins/calendrier/110048?utm_source=industrie_ovine2022-12-21&utm_medium=courriel&utm_campaign=ABO
https://genovis.ca/rapportgenoviscommerciaux/
https://www.agrireseau.net/ovins/calendrier/110048?utm_source=industrie_ovine2022-12-21&utm_medium=courriel&utm_campaign=ABO
https://www.facebook.com/events/632031185335467/?ref=newsfeed
https://www.facebook.com/events/632031185335467/?ref=newsfeed
https://www.youtube.com/watch?v=gNEEVYRdciI
https://www.youtube.com/watch?v=gNEEVYRdciI
https://www.youtube.com/watch?v=gNEEVYRdciI
https://www.youtube.com/watch?v=gNEEVYRdciI
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LES CAPSULES D'INTERPRETATION DU RAPPORT GENOVIS

Il s’agit de 11 capsules d'interprétation qui ont été développées afin d'expliquer et de fournir plus de détails sur
les différents parametres et données disponibles dans le Rapport et pour en faciliter la compréhension des
utilisateurs. Les sujets ont été ciblés par I'équipe de projet. Les capsules trés techniques précisent bien d'ou
proviennent les données, quelles sont les valeurs de référence utilisées et pourquoi, et comment interpréter les
données. Au moment d’écrire ces lignes, il y avait plus de 160 vues pour les capsules déposées sur la chaine
YouTube du CEPOQ.

Les 11 capsules sont les suivantes:

I CAPSULE 1: RAPPORT GENOVIS COMMERCIAUX - LES DONNEES DE REFERENCE (BENCHMARK) =

Les données de référence permettent de comparer les performances du troupeau avec un groupe de référence
pour plusieurs caractéres d’'intérét (prolificité, mortalité, vitesse de croissance, qualité bouchére et encore plus).
Ce dernier est composé d'une dizaine d’entreprises commerciales et quelques troupeaux Arcott Rideau pur
sang du Québec ainsi que de 5 entreprises commerciales de I'Ontario et de I'Alberta. Les données permettent
de se positionner par rapport aux entreprises commerciales les plus performantes (25 % supérieurs) et les moins
performantes (25 % inférieurs).

I CAPSULE 2 : RAPPORT GENOVIS COMMERCIAUX - TABLEAU DE BORD @

Le tableau de bord permet de voir rapidement un ensemble de données pertinentes. On y retrouve entre autres
I'inventaire des brebis actives selon leur age, les performances pour divers caracteres d’'intérét des derniers
groupes contemporains d’'agneaux, une liste de brebis a réformer basée sur leur intervalle d’agnelage trop long
et la répartition des agneaux selon leur indice de classement a I'abattage et leur sexe. Les boites d'indicateurs
numeériques (values box) présentant les moyennes des 12 derniers mois des performances du troupeau
permettent de cibler efficacement les forces et faiblesses de I'entreprise.

I CAPSULE 3 : RAPPORT GENOVIS COMMERCIAUX - PRESENTATION GENERALE DES DONNEES DE PERFORMANCES o
La section Performances permet d’'accéder aux détails des différentes courbes de performance du troupeau en
plus des données de benchmark présentant les 25 % supérieurs et les 25 % inférieurs. || est également possible
de se déplacer dans le temps pour voir I'évolution des différents parameétres techniques au fil des années en lien
avec la progression de I'entreprise.

I CAPSULE 4 : RAPPORT GENOVIS COMMERCIAUX - TAUX DE MORTALITES =

La section sur les taux de mortalité 0-50 jours ou 50-100 jours, offre un format graphique afin de voir rapidement
I'évolution de ceux-ci au fil du temps et des groupes de naissance existants.

I CAPSULE 5 :RAPPORT GENOVIS COMMERCIAUX - DONNEES DE CROISSANCE @

Cette section permet de suivre facilement la croissance des agneaux de la naissance a I'abattage et assure que
vos objectifs a ce niveau sont atteints. Sous format graphique, on peut rapidement s’y référer pour voir
I'évolution des poids sevrage et des GMQ. Il est aussi possible de se situer par rapport aux entreprises les plus
performantes et les moins performantes du groupe de référence.

CENTRE D'EXPERTISE EN PRODUCITON OVINE


https://www.youtube.com/watch?v=gNEEVYRdciI
https://www.youtube.com/watch?v=gNEEVYRdciI
https://youtu.be/zzV9oadbVTs
https://www.youtube.com/watch?v=zzV9oadbVTs&t=15s
https://www.youtube.com/watch?v=zzV9oadbVTs&t=15s
https://www.youtube.com/watch?v=zzV9oadbVTs&t=15s
https://www.youtube.com/watch?v=zzV9oadbVTs&t=15s
https://www.youtube.com/watch?v=BPm15tRjcX0
https://www.youtube.com/watch?v=29Di91GHQ60
https://www.youtube.com/watch?v=29Di91GHQ60
https://www.youtube.com/watch?v=29Di91GHQ60
https://www.youtube.com/watch?v=29Di91GHQ60
https://www.youtube.com/watch?v=lh9ogqbWBCQ
https://www.youtube.com/watch?v=lh9ogqbWBCQ
https://www.youtube.com/watch?v=lh9ogqbWBCQ
https://www.youtube.com/watch?v=Ygukn9q8MZ4
https://www.youtube.com/watch?v=Ygukn9q8MZ4
https://www.youtube.com/watch?v=Ygukn9q8MZ4
https://www.youtube.com/watch?v=HbTFJOjvGyo
https://www.youtube.com/watch?v=HbTFJOjvGyo
https://www.youtube.com/watch?v=HbTFJOjvGyo
https://www.youtube.com/watch?v=HbTFJOjvGyo
https://www.youtube.com/watch?v=HbTFJOjvGyo
https://www.youtube.com/watch?v=HbTFJOjvGyo
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I CAPSULE 6 : RAPPORT GENOVIS COMMERCIAUX - DONNEES DE PRODUCTIVITE >

Les données sur la productivité (prolificité, nombre d’'agneaux sevrés par brebis, intervalle d’agnelage, %
d’agneaux a la bouteille, etc.) peuvent étre suivies facilement a I'aide des graphiques afin de voir rapidement
leur évolution d'un groupe d’'agnelage a l'autre.

I CAPSULE 7 : RAPPORT GENOVIS COMMERCIAUX - DONNEES DE CLASSEMENT A L'ABATTOIR =

Avec les données de classement a I'abattoir, sous format graphique, il est possible d'avoir un suivi sur I'indice
d’'abattage, I'épaisseur de gras, la conformation, I'dge a I'abattage, le poids carcasse et le GMQ 100j-abattage. On
y présente I'évolution des performances des différents groupes selon le sexe de I'agneau.

I CAPSULE 8 : RAPPORT GENOVIS COMMERCIAUX - INVENTAIRE =

Ces graphiques présentent l'inventaire des brebis et des béliers selon leur catégorie d’'age et aident a planifier le
remplacement des sujets reproducteurs selon les objectifs de I'entreprise. Des tableaux sont aussi disponibles
afin d’accéder facilement aux principales données de productivité des brebis.

I CAPSULE 9 : RAPPORT GENOVIS COMMERCIAUX - TOP BREBIS o

Cet onglet du Rapport permet d'identifier rapidement les 20 meilleures brebis du troupeau basé sur le kg
d’agneau produit. Par exemple, il est possible de distinguer les brebis qui ont le potentiel de produire des
agneaux de celles qui ont la capacité d'élever elles-mémes leurs agneaux.

I CAPSULE 10 : RAPPORT GENOVIS COMMERCIAUX - LISTES DE REFORME =

Ces listes permettent d'identifier rapidement les brebis improductives et a réformer du troupeau. Le Rapport
suggere 2 listes de brebis a réformer, soit les brebis dont l'intervalle d’agnelage est supérieur a 300 jours et celles
de plus de 5 ans dont le poids moyen de portée est inférieur a 25 kg.

I CAPSULE 11: RAPPORT GENOVIS COMMERCIAUX — TABLEAUX DE PERFORMANCES =

Ces tableaux permettent de faire rapidement le suivi des performances comme le nombre né, l'intervalle
d’agnelage, le % de mortalité, ou encore la moyenne de poids 50 jours ajusté.

Au départ, il était convenu qu'une plage horaire de discussion en direct serait planifiee pour permettre
aux intervenants du milieu ovin de visionner chaque capsule et de poser leurs questions au besoin A
I'équipe genétique responsable. Toutefois, au moment de diffuser les capsules, 'équipe n’avait pas en
main toute la liste des intervenants et producteurs désireux de participer a la formation puisque
I'inscription s'est terminée seulement 1 semaine avant I'évenement. L'équipe de projet a donc décidé de
passer par le biais de ses réseaux sociaux et plus spécifiquement la page Facebook du CEPOQ. Ainsi,
chaque capsule a ete diffusee a intervalle réegulier sur la page Facebook et precédant la date de la

formation, soit un mois avant celle-ci. Ce fut une fagcon dynamique de partager les capsules et cela
permettait de répondre rapidement aux questions posées dans la section commentaire des posts.
D'ailleurs, leur diffusion par FB aura permis de publiciser davantage le Rapport GenOvis commerciaux
aupres de nouveaux producteurs et intervenants abonneés a la page FB et d’atteindre un plus grand
nombre d'intéresses.

CENTRE D'EXPERTISE EN PRODUCITON OVINE
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LES APPLICATIONS POSSIBLES POUR L'INDUSTRIE

La formation offerte avant tout pour les intervenants aura un effet direct et concret sur
le secteur puisque ses participants pourront a présent maitriser le nouvel outil Rapport
GenOvis commerciaux. Ainsi, il leur sera possible d’étre mieux outillé afin de suivre les
performances techniques et économiques de leur clientéle inscrite au programme
d’évaluation génétiqgue GenOvis. Aussi, plusieurs recommandations ont été apportées
par les différents conférenciers lors de la formation et I'atelier aura permis de mettre en
pratique I'application du savoir avec I'analyse des données de fermes type. La
collaboration avec les intervenantes du Centre multi-conseil agricoles pour la
réalisation de cette formation a été profitable pour le CEPOQ et a permis d'offrir des
recommandations concretes sur I'aspect d’analyse et de conseils aupres de la
clientéle. Il s’agit la d’'un aspect important qui pourra se refléter sur le terrain par les
intervenants participants.

LES OUTILS A VENIR POUR LES CONSEILLERS

Le principal outil pour les intervenants du secteur de l'ovin sera le Rapport GenOvis
commerciaux. Par la formation offerte dans le cadre du projet, les conseillers auront
maintenant les connaissances pour manceuvrer les fonctionnalités du Rapport. Il
pourront, par exemple, faire le suivi des performances technico-économiques d'une
entreprise ou de comparer le troupeau a un groupe de producteurs similaires.

Pour les aider dans l'utilisation du Rapport GenOvis commerciaux, les conseillers
auront a leur disposition les outils et les ressources suivantes :

L'EQUIPE DU SECTEUR GENETIQUE DU CEPOQ

L'équipe de soutien du programme d'évaluation génétique GenOvis est
disponible pour soutenir les conseillers de 1re ligne en tout temps et les
accompagner pour bien comprendre l'utilisation du Rapport de leurs clients.

CAPSULES D'INTERPRETATION DU RAPPORT GENOVIS COMMERCIAUX (e [}

11 vidéos explicatives des principaux éléments du rapport GenQOvis
commerciaux sont disponibles sur le site web de GenOQuvis.

QUESTIONS LES PLUS FREQUENTES SUR LE RAPPORT GENOVIS COMMERCIAUX @”%

Les questions les plus souvent demandées en lien avec le Rapport ont été
répertoriées sur le site web de GenOQuvis.

CONFERENCES ENREGISTREES (==X

Les 3 conférences présentées lors de la formation sont enregistrées et
demeurent disponibles en tout temps pour les intervenants du secteur.

CENTRE D'EXPERTISE EN PRODUCITON OVINE
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LA CAPSULE TEMOIGNAGE DU RAPPORT GENOVIS COMMERCIAUX

Comme prévu au projet, une capsule témoignage a été réalisée et

Voici la NOUVELLE capsule témoignage de Marie-Claude Leblanc de la Ferme CMC

présentée en primeur dans le cadre de la formation. Il s'agit d'une Meunier sur le Rapport GenOvis commerciaux présentée dans la cadre de Ia
courte vidéo présentant le témoignage de la productrice, Marie- e

Claude Leblanc, de la Ferme CMC Meunier qui utilise le Rapport "}‘m B - ﬁi
GenOvis commerciaux dans sa régie quotidienne a la ferme. Le ylt ;‘ R o/
témoignage fait également intervenir sa conseillere agronome qui -y (- g

travaille de concert avec elle pour le suivi de son troupeau. } )
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LA PROMOTION ET LES ARTICLES DANS L'OVIN-QUEBEC

Une premiere publicité avait été diffusée dans I'Ovin Québec, mais
visait les dates de l'activité en présentiel du 9 et 17 novembre 2022
qui a finalement di étre remise. Par la suite, la date d’arrivée de la
revue chez le lecteur de I'édition suivante ne correspondait pas aux

9 NOVEMBRE
DRUMMONDVILLE
17 NOVEMBRE
RIMOUSKI

E
nouvelles dates de la formation des 12-13 janvier. Il n'a donc pas été - ’
possible de refaire la promotion pour les nouvelles dates par le biais FORMATION AVANCEE
de la revue. ”[6@“/9”03
L'écriture d’'un article sur le retour du projet de formation est déja commer ceaui
prévue au moment d’'écrire ces lignes. La date de remise du rapport ﬁj& W%mbww"rm
final du projet étant le ler février, 'article ne pourra pas étre GenOvis -
complété ni diffusé dans la revue pour cette date. Toutefois, il

paraitra dans I'édition a venir soit celle du printemps 2023. o . Québecs

CONDITIONS PARTICULIERES DANS LE CADRE DU PROJET

L'une des conditions générales était de prévoir 2 rencontres avec le MAPAQ afin de valider les différents extrants
et de s’'assurer que le Projet répond aux attentes. Bien qu’il n'y ait pas eu de rencontre proprement dite (entente
convenue entre la responsable du MAPAQ et la coordonnatrice du projet), un suivi courriel incluant un document
résumeé de la rencontre de travail de I'équipe de projet a été transmis le 15 février 2022 a Mme Stéphanie Landry
du MAPAQ. Par la suite, une rencontre téléphonique s'est tenue a la fin octobre 2022 toujours entre la
responsable du MAPAQ et la coordonnatrice du projet. Celle-ci avait pour but de faire le point sur I'avancement
du projet de formation, mais également de discuter ensemble de la décision prise qui était de devoir reporter la
formation et de réévaluer la forme que celle-ci devrait prendre. La consigne de réaliser 2 rencontres de suivi avec
le MAPAQ a donc été respectée.

CENTRE D'EXPERTISE EN PRODUCITON OVINE
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